


خدایا؛ برونم آر از تاریکی‌های وهم
خدایا بگشا برویم درهای رحمتت را و ببار برسرما خزینه‌های. و گرامیم دار به نور فهم

ای مهربان‌ترین مهربان. دانشت را به مهرت

وَ اکَرمِنی بنِوُرِ الفَهم، الَلَّهُمَّ افتَح عَلَینا ابَوابَ رَحمَتکِ،الوَهمالَلَّهُمَّ اخَرجِنی مِن ظُلُماتِِ
وَانشُر عَلَینا خَزائِنَ عُلُومِکَ برَِحمَتکَِ یا ارَحَمَ الرّاحِمینَِ



سوالات جلسه چهاردهم

چگونه یک مدرس حرفه ای شوم؟ ❑

یک مدرس تا چه اندازه درآمد دارد؟ ❑

حقیقت های مدرس شدن چیست؟  ❑

نقشه راه رسیدن به درآمد چیست؟ ❑

چه آموزش هایی رو برای تبدیل شدن به یک مدرس حرفه ای ببینیم؟ ❑



آماده وارد شدن به صنعت آموزش هستید؟



فکر نمی‌کردم یه روز
منویسنده کتاب بش



مربی‌گریموانع مسیردرآمد

سرفصل های اصلی جلسه‌مون



حساب و کتاب درآمدی مدرس شدن



دوره آنلاین

مشاوره

فروش کتاب

سخنرانی

وبینار آموزشی



به ثروت معنوی برسید



پیگیری خصوصی یا فروش به تعداد بالا



چه کسی میتونه پول در بیاره؟



اول سرمایه 
گذاری می‌کنیم؛

بعد برداشت
بدون ریشه‌های 
قوی نابود میشیم



استاد شدن یعنی شاگردی، شاگردی یعنی سرمایه گذاری



باش خوبی شاگرد بشی، خوبی مدرس میخوای اگه

باش خوبی مجرد بشی، خوبی متاهل میخوای اگه

باش خوبی فرزند بشی، خوبی والد میخوای اگه

باش خوبی کارمند باشی، خوبی مدیر میخوای اگه

یادمون باشه



من چجوری یاد می‌گیرم

(هرچی)با تمرکز خیلی بالا آموزش میبینم ✓

چند دقیقه دراز می‌کشم و به چیزایی که یادگرفتم فکر میکنم✓

(تفکر در روز جمعه)چیزای فکر کردنی میره در ✓

برنامه‌ریزی برای اقدامات و کارها✓

تحت هر شرایطی کاری که باید انجام بدم‌رو انجام میدم✓



مدرس موفق شدن
کار خیلی سختیه



روی پول درآوردنت سرمایه‌گذاری کردی؟ هوشمندانه پول در میاری؟



حقایق تلخ تدریس
پول در آوردن نسبت به سایر کسب وکارها سخت تره ❑

تخصص در یک موضوع به تنهایی کافی نیست ❑

اکثر نوجوانِها به تدریس و درآمد راحت اون فکر میکنند ❑

شروع درآمد کار سختیه و هزنیه هر لید زیاد ❑

چندین سال تلاش تا تبدیل شدن به یک برند خوب ❑

میزان هزینه های پرداختی بالاست ❑





مربی‌گریموانع مسیردرآمد



حاضر هستید پادکست
خودتونو رو

در جاهای مختلف
به اشتراک بذارید؟



دلایل قوی نشدن یک مدرس



عدم باور به خود❑
تبلیغات و بازاریابی اشتباه❑
جنگ و ستیز با ترس‌ها❑
کمال گرایی❑
عدم علاقه به موضوع تدریس❑
عدم تمرکز❑

دلایل قوی نشدن یک مدرس



باور‌های مخرب نمیذاره رشد کنیم



چجوری یه مهارت‌رو یاد می‌گیریم؟
شد

ر

گذر زمان

باور‌های محدود کننده؛ ساخته ذهن شماست



اقتصاد خرد و اقتصاد کلان



میلیون فرد ثروتمند 8



میلیون فرد ثروتمند داره 16کشورمون 



یاریدموانع رو شناسایی  کنید ؛ همین الان میتونید پول در ب









مربی‌گریموانع مسیردرآمد



:هدایا شما برای تبدیل شدن به یک مدرس حرفه ای
شهامت و عزت نفس+ دوره فن بیان و سخنرانی 

سایت و اینستاگرام+ دوره اسلاید سازی 
فروش و بازاریابی+ کسب وکار 

دسترسی به ده‌ها دوره آموزشی



ـــــدریس شماموضوع تـــــــــ
تخصص و مهارت❑
علاقه مندی ❑
موضوعات پولساز و نیاز بازار ❑



نیاز بازار  + علاقه  + مهارت  

بهترین موضوع تدریس



تا آموزش پرطرفدار ۳
ارتباطات ✓
کسب و کار ✓
ثروت ✓



مهارت‌های مطالعه

تندخوانی



...!همیشه فکر میکنیم کارهای دیگه یا حیطه های دیگه بهتر از ماست



ماهی‌گیری نه
ارائه ماهی



کشف موضوع تدریس.1
ذهنیت و باورهای لازم برای مدرس شدن.2
طراحی مسیر آموزشی.3
مهارتِهای فن بیان و سخنرانی.4
انواع محصول آموزشی.5
طراحی محتوای آموزشی.6
تکنیکِهای یادگیری مؤثر برای هنرجو.7
رنگ و فونت و جلوه های بصری.8
ساخت برند شخصی مدرس.9
و رشد ارگانیک ورود به شبکهِهای اجتماعی.01

تدریس خصوصی و عمومی.11
طراحی بسته آموزشی پولِساز.21
مدیریت کلاس و جلسه آموزشی.31
تبلیغات و بازاریابی دوره.41
مدرس حرفهِایهوش مصنوعی و .51
جذب اولین هنرجوها.61
مدرس و دورهگرفتن بازخورد از .71
مسائل حقوقی و مجوزهای آموزشی.81
در تدریسواسپاری کارها.91
تبدیل شدن به مرجع در حوزه خود.02

سرفصل های آموزشی مربی گری



ده ها نفر فقط با دیدن

دوره نخبگان یادگیری

کسب درآمد کردند



:هدایا شما برای تبدیل شدن به یک مدرس حرفه ای
شهامت و عزت نفس+ دوره فن بیان و سخنرانی 

سایت و اینستاگرام+ دوره اسلاید سازی 
فروش و بازاریابی+ کسب وکار 

دسترسی به ده‌ها دوره آموزشی

!!تک نفره قرار شروع کنیم!!





وظیفه شما
تولید اطلاعات

نیست



ساده سازی ✓
خلاقیت و لذت بخشی ✓
لپ مطلب ✓





ریمآموزش صنعته، خیلی چیزارو باید یاد بگی



ارائه آموزش رایگان۱۱ ۱
گرفتن مشخصات در ازای آموزش رایگان ۲

بازاریابی آموزش ارزان ۳
بازاریابی آموزش گران ۴

vipفروش محصولات  ۵



شنیداری

انجام 
دهنده

دیداری

خواننده



رایگان

در ازای مشخصات

بازاریابی دوره
ارزان

بازاریابی دوره
گران

Vip

.......دوره 



آموزش رایگان‌تون
باید زندگی دیگران رو

بهتر کنه

مثل تیزر فیلم‌های سینمایی



زنجیره محصولات

همه محصولات شما
باید به هم ارتباط

داشته باشند



کتاب الکترونیک )1
کتاب چاپی)2
مقاله )3
فایل صوتی و پادکست )4
ویدیو )5
عکس نوشته )6
وبینار )7

باید به چه دستاورد‌هایی برسیم؟



کارگاه آموزشی )8
پکیج یا دوره آموزشی )9
همایش حضوری )01
مشاوره )11

....تبلیغات وبسایت و )21
شرکت در نمایشگاه )31
...و )41

باید به چه دستاورد‌هایی برسیم؟



مشتری هدف شما کیه؟ عدم تلاش بیهوده
(پر کردن بوم نوپای کسبو کار)



کتابی که ازتون 
میخوام مطالعه 

کنید



مشتری‌های شما کجا هستند؟



ورودی

فایل
حس‌خوب

قول
۲ 

عد
وز ب

ر
تماس تلفنی و کتاب

ارسال فایل
پیشنهاد چهارگام

۵ 
عد

وز ب
ر کتاب رسید

اتمام کتاب

۵ 
عد

وز ب
ر

تماس و
پیشنهاد

شگفت‌انگیز
دوره نخبگان

پشتیبانی
روزه ۱۵

گرفتن نظر
و

تماس دوم

دوره
هدفگذاری

۳ 
عد

وز ب
ر یادآوری

تخفیف ین
کمپ

و  گرفتن بیعانه
ارائه تخفیف

۱ 
عد

وز ب
ر پیشنهاد

خرید
کتاب

چند نفر ورودی؟

ب؟
کتا

رید 
ر خ

د نف
چن

چند نفر خرید دوره؟. ۲



داستان جالب سخنرانی برای مدرسان



گاو بنفش شما چیه؟





دوربین از مهم‌تر محتوا❑

دوربین از مهم‌تر صدا❑

دوربین از مهم‌تر نور❑

دوربین تا مهم‌تر دوربین پایه❑

چند تا نکته برای ضبط فیلم



...لطفا جلوی دوربین بیایید



یزه
انگ

مهارت و شایستگی



یزه
انگ

دشواری کارها



لطفاً لطفاً لطفاً 
یه کاری بکن که چند سال

بعد از خود الانت
تشکر کنی

زندگی یه بازیه، یادش بگیریم
نوع نگرش‌تون به دنیا

میزان انگیزه‌تونو مشخص می‌کنه



انضباط شخصی مهمترین عامل موفقیت شماست



تا کارت رو تموم نکردی، رها نکن



مراقب این موضوعات باشید
برف وسط ظهر❑
دنبال مطلب جدید بودن❑
انباشت اطلاعات❑
حفظ کردن و تمرین نکردن❑
توانا بود هر که دانا بود❑
رسیدن به هدفتان در هنگام آموزش دیدن❑
نتیجه زودهنگام❑
از ابتدا کامل بودن و نه بهبود مستمر❑
مقایسه کردن اشتباه❑



90/90/1قانون 



تکنیک اگه
جاش بودم



تکنیک اجایل



چند اصل اجایل و چابکی

زمان مهم‌ترین اولویت است❑
دائما در حال بازخورد گرفتنیم❑
به استقبال تغییر شرایط میریم❑
پروژه در هر مرحله قابل استفاده است❑





هیچ وقت هیچ چیزی
کامل نمیشه

منتظر کامل شدن نباشید



تقلید یعنی عدم بلوغ



سال تجربه داشته باشی 500سالگی  20چگونه در 
جلسه سرقت هنری رو حتما ببینید



چند سوال مهم رو صادقانه به خودت پاسخ بده
روی بهبود فردی خودتون کار می‌کنید؟ ❑
وقت برای بازاریابی و فروش میذارید؟❑
روزانه و بصورت مستمر تمرین می‌کنید؟❑
به موقع تمرینات رو انجام می‌دید؟❑
جنس افکاری که در ذهنتون میاد چجوریه؟❑
تونستید کسب درآمد داشته باشید یا ن؟ ❑





ویدیوهای شروع کار
منو دیدید؟



یکی از اشتباهات
 بزرگ من این بود
که هدفمند یاد 

نمی‌گرفتم



بازاریابی و انتخاب نوع برگزاری



مهم‌ترین نکته در بازاریابی
لید جدید )۱

ثبت اطلاعات)۲
ارزش افزایی)۳

پیشنهاد۴)



فاجعه نداشتن اطاعات مخاطب‌هاتون





انواع محصولات



محصولات برنزی
حل یک مسئله بصورت دقیق و کوتاه

پاسخ یک سوال دقیق❑
(تکنیک یا ترفند)بصورت کوتاه ❑
حل یک مسئله برای همیشه❑



محصولات نقره‌ای
ساخت خواسته‌های افراد

شخصی سازی ❑
قدم های کلی کار ❑
ارائه نقشه راه ❑
رسیدن به لذت و موفقیت ❑



محصولات طلایی
آموزش کامل برای رسیدن به خواسته

ترکیب دو محصول قبل ❑
زندگی بهتر در حیطه مورد نظر ❑



محصولات جامع
همراهی برای کسب نتیجه

مورد برای جامع بودن 30یافتن  ❑
همراهی خوب ❑
داشتن مدال‌های قبل ❑



ساخت دوره‌های آموزشی

هدف و نتیجه ❑
انتخاب اسم ❑
طراحی ❑
تولید ❑



!درصد پکیج‌های آموزشی دیده نمیشن 90





انتخاب اسم محصول
سئو ❑
خاص و ساده❑
تصویری ❑
ماندگاری در ذهن❑
قول نتیجه سریع❑



خرید مجدد مخاطبان از شما
شخصیت شما ❑
نوع ارائه❑
طراحی مغز محور ❑
ساده سازی خوب❑
موفقیت‌های لحظه‌ای ❑
کاهش انتخاب‌ها ❑
افزایش نرخ یادگیری ❑



سه نوع برگزاری دوره‌های آموزشی
حضوری ❑
آنلاین ❑
غیرحضوری ❑



ضبط دوره غیر حضوری
کلاس ضبط شده حضوری ❑
فیلم وبینار ❑
ضبط جلوی دوربین ❑
پادکست و هزاران و دیگه ❑



ضبط فیلم

با گوشی

و کامپیوتر



شنیداری

انجام 
دهنده

دیداری

خواننده

انواع یادگیرنده‌ها
شنونده❑
خواننده❑
بیننده❑
عمل کننده❑



خلق محتوا
❑ mp4
❑Mp3 
مقاله❑
عکس نوشته ❑

بزرگترین مدرس‌ها چکار می‌کنن؟



محصولات
صوتی



....اگر در محیط ضبط خیلی نویز داشتید



با چیا ضبط کنیم؟
گوشی  ❑
لپ‌تاپ ❑
رکوردر ❑
هدست ❑
ضبط خبرنگاری ❑
...و ❑



ایده‌های درآمدی از فایل صوتی
(برگزاری وبینار)آنلاین  ❑
(جلسه با افراد موفق)مصاحبه با افراد  ❑
...(خلاصه کتاب، آموزش)پکیج آموزشی  ❑
(صحبت با افراد موفق)مصاحبه تلفنی  ❑



چند نکته برای بهبود همیشگی
خنده و آرامش ❑
دوستانه ❑
عدم استفاده از کاغذ ❑
تنفس دیافراگمی ❑
اشتیاق ❑
در لحظه بودن و گرم کردن صدا ❑



صدای تنفس و صدای اصطحکاک روی لباس



تدوین سریع‌تر
مکث بعد از اشتباه ❑
سکوت طولانی ❑
مداومت در صحبت ❑
شروع دوباره بعد از مکث ❑



تدوین صدا
حذف تپق ❑
افزودن موزیک ❑
حذف نویز ❑
...تکرار صحبت مهم و ❑



کار کنیم؟چگونه با نرم افزار  Mp3 tag



تدوین کنید
تمرین کنید





اچند تا ایده برای افزایش کیفیت محتو
کوچک نمایی و بزرگ نمایی ❑
کاهش گزینه‌های مخاطب ❑
افزایش یادگیـــری ❑
آموزش هنگام موقعیت‌های اصلی ❑
نتیجه گیری پایانی ❑
ارائه تمرینات، اقدامات و باورها بصورت جداگونه ❑



اچند تا ایده برای افزایش کیفیت محتو
ارائه تمرینات، اقدامات و باورها بصورت جداگونه❑
ارائه مایند مپ به شرکت کنندگان ❑
تمرین لحظه‌ای ❑
طنز در ارائه❑
ساده سازی آموزش ❑



ساده سازی آموزش



چند تا ایده برای ساده سازی
مفهوم قابل درک❑
عدم استفاده از عددهای گنگ❑
بسط دادن به موضوعات قبلی❑
ملموس بودن❑



چرا
شروع 

نمی‌کنیم؟



س
ـــر

ـــــ
ــــ

ــــ
ـــــ

تــــ



چرا مدرس‌ها می‌ترسند
عدم آگاهی از آینده❑
قضاوت❑
عدم شایستگی خود❑
اهمال کاری❑
باورهای اشتباه❑
عدم اطلاعات❑





اگر هنوز محصول‌تونو
نفروختید سراغ محصول

بعدی نروید
(همگر اینکه استراتژی اشتباه بوده باش)



ساخت جایگاه



گفتار و رفتار ۱

ارتباط‌های شما ۲

...مقالات و ۳

بسته‌های ارسالی ۴

مدل تولید محتوا ۵



حواستون به
ارتباطات باشه



همکاری با برگزار کنندگان



ایده برگزاری وبینار‌های ده نفره



مشاوره و کوچینگ



چند تا نکته مهم
عشق به مخاطب و محتوا ❑
با ایمان حرف بزنید ❑
هر روز باید یاد بگیرید ❑
حرف‌های جدید داشته باشید ❑



مغز ناخودآگاه مقایسه می‌کنه



بدبینی

شکستتلاش کم



نههر مانعی که در مسیرتون هست، بخشی از مسیرتو
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