


خدایا؛ برونم آر از تاریکی‌های وهم
خدایا بگشا برویم درهای رحمتت را و ببار برسرما خزینه‌های. و گرامیم دار به نور فهم

ای مهربان‌ترین مهربان. دانشت را به مهرت

وَ اکَرمِنی بنِوُرِ الفَهم، الَلَّهُمَّ افتَح عَلَینا ابَوابَ رَحمَتکِ،الوَهمالَلَّهُمَّ اخَرجِنی مِن ظُلُماتِِ
وَانشُر عَلَینا خَزائِنَ عُلُومِکَ برَِحمَتکَِ یا ارَحَمَ الرّاحِمینَِ



سوالات جلسه ششم

ثروتمند جامعه در راستای ساختار کسب وکار چیه؟% 1ذهنیت  ❑

چگونه با استفاده از هوش مصنوعی تبلیغ نویسی کنیم؟ ❑

بوم نوپای کسب وکار چیه و چرا مهمه که ما اونو بنویسیم؟ ❑

ه چگونه با بوم نوپای کسب وکار تمامی دیتای کاری خود را روی یک برگ ❑
  داشته باشیم؟



ذهنیت قدیمی شما اجازه اقدامات جدید به شما رو نمیده



کشف شغل الهی❑

تحقیق بازار ❑

فرهنگ نامه بهارمن ❑

بوم نوپای کسبِوکار❑

❑....

!هند بوک های مهمی که تا الان دریافت کردید
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ذهنیت

مراحل کارآفرینی و شناخت مسیر

شغل و ایدهِهای الهی

تمایز و انتخاب ایده

تحقیق بازار

نوشتن چرایی شغل

شروع خدمت

بوم کسب وکار

اصول کارآفرینی



تبلیغ نویسی با هوش مصنوعی





محصول من چیه؟ ❑

چرا به درد تو میخوره؟ ❑

چرا باید الان و از من بخری؟ ❑

سه نکته مهم در تبلیغ نویسی



زمانی تبلیغ نویس خوبی میشیم که به آگاهی و شناخت حرفهِمون برسیم



بوم نوپای کسب کار



بو م ناب کسب وکار چه کمکی با ما میکنه؟
سازماندهی افکار ❑
شناسایی مشتریان هدف ❑
تیم سازی خوب ❑
شناخت مشکلات مخاطب ❑
مزیت رقابتی نسبت به رقبا ❑
برنامه ریزی ارتباط با مشتری ❑
بهبود مستمر ❑



(Lean Canvas)بوم نوپای کسب وکار 
یه صفحه ساده و خلاصه شده

برای شروع کسب وکار با دیدن تمامی جزئیات

(Business Model)مدل کسب و کار

Business Plan))طرح کسب و کار 

بالا  برای صاحبین کسب و کار که سرمایه و ریسک
.دارند و میخوان به مسیر اعتماد کنند

رو  برای سرمایه گذاران و مدیران که جزئیات دقیق
میخوان بدونن و خیالشون راحت راحت باشه



بوم نوپای ناب
(Ash Maurya)اش موریا 



از این به بعد با عینک کارآفرینی به کسب وکارها بنگرید
فلانی چه مشکلی رو برطرف میکنه؟ ❑
چه راهکاری برای حل این مشکل انتخاب کرده؟ ❑
مشتریان او چه گروهی هستند؟ ❑
تفاوت او با بقیه چیه؟ ❑
بهترین پیشهادی که ارائه میدهد چیست؟ ❑
از چه طریقی با مشتریِهاش ارتباط میگیره؟ ❑
چجوری از مشتری پول میگیره؟ ❑
چه هزینه هایی داره؟ ❑
چقدر سود میکنه؟ حاشیه سودش چقدره؟ ❑

☺جلسه دوم سوالات مرتبط با بوم کسبو کار رو پاسخ دادیم 



همه چی در یه برگه، دقیق، شفاف و ساده



بخشِهای مشتریان

فعالیتِهای کلیدیارزش پیشنهادیارتباط با مشتریان

شرکای کلیدی

ساختار هزینهِها منابع کلیدیکانال دسترسیساختار درآمدی

راهکار های شمابرتری مطلق

مشکلات چیست؟

راهکار جایگزین

شاخص های کلیدی



برای هر محصولی شما میتونید بوم کسب وکار داشته باشید



هند بوک جامع بوم نوپای کسب وکار



نیعملگرایی به بوم مهم ترین نکته ای هست که باید دقت ک



نگاهی جامع به ذهنیت کسب وکار



وَتعََاوَنوُا عَلَى الْبرِِّ وَالتَّقْوَىٰ وَلَا تعََاوَنوُا عَلَى الِْْثمِِْ
و در نیکوکاری و پرهیزگاری با همدیگر همکاری کنید

از سوره مائده 2آیه 



محدودیتِها یکی از دلایل ضعف ما در همکاری و تیمِسازی هست

درآمد عالی

درآمد خوب

در حال تقلا

ورشکسته



محدودیت‌های واقعی

محدودیت‌های
فردی

ذهنی❑
مهارتی❑
شخصیتی❑

محدودیت های صاحب کسب وکار
در افزایش توســـــــــــعه و درآمد



محدودیت‌های
فردی

محدودیت های فردی افرادی که در شرایط شما به موفقیت رسیدند 1



.رفع یک محدودیت محدودیت دیگر ایجاد میکند



در ماه صدها پروژه
جدید و ترسناک رو

شروع میکنیم

Jeff Bezos



چله معنوی آرامش با خدا

(1)



ندبرطرف کردن یک محدودیت، مطمئنا محدودیت دیگری ایجاد میِک



در کسبِوکار، گاهی تنها یک بخش با مشکل مواجه است، نه کل مجموعه



بازی کسب وکار مثل بازی فوتباله



شما کجای این زمین فوتبال هستید
شما دقیقا چه پستی دارید و کجا بازی میکنید؟



اجرا❑
تولید❑
فروش❑
بازاریابی❑
پشتیبانی❑
مالی❑
فکر کردن و...و❑

ساخت و حفظ تیم



جایگزین 
سوال
چگونه

با
!چه کسی



چه پستِهایی مهم و خالیه؟ چه پستِهایی ارزش پیشنهادیِمو ارتقا میده



در همه پستِها، بهترین بازیکن و بهترین انگیزه



داخراج آخرین اقدامی هست که با بازیکن های فعلی باید انجام بدی

تغییر جایگاه ❑
آموزش ❑
انگیزه بیشتر ❑



کنویژگی بهترین بازی
شخصیت ❑

تخصص ❑
تمایل ❑



انگیزه ذاتی بسیار مهمه ❑

در سودآوری شریک باشن ❑
امکانات+ اختیار  ❑

!چگونه به تیم انگیزه دهیم؟



.اگر هیچ سرمایه ای برای شروع ندارید، با کارآموز شروع کنید



یا نیرو عالی عالی بگیرید
...یا کارآموز با انگیزه و کاری بگیرید



!ترس هایی صاحبین کسبو کار دارند
.فرد جدید نمیاریم ❑

از جستجو نیرو خوب خسته میشویم ❑

از پتانسیل های افراد استفاده نمیکنید اونا میرن ❑

تعلل و نشخوار فکری در اخراج کردن داریم ❑

.آموزش و انگیزه تیم رو جدی نمیگیریم ❑



يْطَانَ كَانَ  يْطَانَ يَنزََُ بَیْنَهُمْ ۚ إِنَّ الشَّ وقُل لِّعِبَادِي يَقُولُوا الَّتيِ هِيَ أَحْسَنُ ۚ إِنَّ الشَّ
بيِنًا لِلِْْنسَانِ عَدُوًّا مُّ

جاد و به بندگانم بگو که سخنی بگویند که بهترین باشد، زیرا شیطان بین آنها دشمنی ای
.میِکند؛ چرا که شیطان دشمن آشکاری برای انسان است

53سوره اسراء، آیه 



تمرین امروز سکوت


	Slide 1
	Slide 2
	Slide 3
	Slide 5
	Slide 6
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10
	Slide 11
	Slide 12
	Slide 13
	Slide 14
	Slide 15
	Slide 16
	Slide 17
	Slide 18
	Slide 19
	Slide 20
	Slide 21
	Slide 22
	Slide 23
	Slide 24
	Slide 25
	Slide 26
	Slide 27
	Slide 28
	Slide 29
	Slide 30
	Slide 31
	Slide 32
	Slide 33
	Slide 34
	Slide 35
	Slide 36
	Slide 37
	Slide 38
	Slide 39
	Slide 40
	Slide 41
	Slide 42
	Slide 43
	Slide 44
	Slide 45
	Slide 46
	Slide 47
	Slide 48
	Slide 49
	Slide 50

