


خدایا؛ برونم آر از تاریکی‌های وهم
خدایا بگشا برویم درهای رحمتت را و ببار برسرما خزینه‌های. و گرامیم دار به نور فهم

ای مهربان‌ترین مهربان. دانشت را به مهرت

وَ اکَرمِنی بنِوُرِ الفَهم، الَلَّهُمَّ افتَح عَلَینا ابَوابَ رَحمَتکِ،الوَهمالَلَّهُمَّ اخَرجِنی مِن ظُلُماتِِ
وَانشُر عَلَینا خَزائِنَ عُلُومِکَ برَِحمَتکَِ یا ارَحَمَ الرّاحِمینَِ



سوالات جلسه هشتم

تا چه اندازه پای ماموریت خودمون هستیم؟ ❑

!چه کارهایی از ما از روی خرد نیست؟ ❑

در نظام خدا یا نفس هستیم؟ ❑

بهترین و سریع ترین روش بازاریابی چیست؟ ❑

با توجه به سفر مشتری چگونه فروش خودمان را بیشتر کنیم؟ ❑



داستان این روزای زندگی من

داستان این روزای من برای مکس ویژن



رُ مَا بقَِوْمٍ حَتَّىٰ  رُوا مَا بأِنَفُسِهِمِْإنَِّ اللَّهَ لَا يُغَیِّ يُغَیِّ

به یقین، خداوند سرنوشت هیچ قومی را تغییر نمیِدهد،
.آنچه را در خودشان است تغییر دهندمگر آنکه آنان 

11سوره رعد، آیه 



...فرض کن امام حسین اومده کنارت نشسته



برای خودمون یا برای خدا؟
هدف بذاریم برای نزدیک شدن به پروردگار



طرد کردن افراد بعد از اشتباهِشون  اشتباه



کارهای من از روی لذته یا از روی خرد؟



بدم............ من باید هزینه های 



.نیازی به فکر کردن زیاد برای موفقیت خودمون نداریم



در شان یک حاکم خیلی 
دبزرگ کارهاتونو انجام بدی

(بدون غرور و منیت)



؟...خداروشکر همه چی  خوب پیش میره

!خداروشکر همه چی خوب پیش میره؟



، طبق زندگی افراد معمولی عمل کنی
معمولی میشی



.هوشمندانه از دست بدید تا هوشمندانه به دست بیارید



شد شد؛ نشد نشد ولش کن



امید
امنیت و عزت

شادی و زیبایی
ثروت و فراوانی

بخشش
مهربانی و راستی

عشق

ناامیدی و نگرانی
ترس و ذلت
غم و زشتی

فقر و کمبود
حرص و طمع و کینه

نفرت و خشم
کسالت و تردید



ضریب هوشی انسان



امید
امنیت و عزت

شادی و زیبایی
ثروت و فراوانی

بخشش
مهربانی و راستی

عشق

ناامیدی و نگرانی
ترس و ذلت
غم و زشتی

فقر و کمبود
حرص و طمع
نفرت و خشم

کسالت و تردید

کاهش ضریب هوشیافزایش ضریب هوشی

200نابغه  ❑

135تیزهوش  ❑

120باهوش  ❑

100معمولی  ❑

80خنگ  ❑

50کودن  ❑

25کالیو  ❑



برنده شدن تو در بُرد دیگرانه



افزایش بهره وری با برنامه ریزی از روز قبل



20/80مهمِترین کارها سپردن به دیگرانکارهای قابل حذف
فکر کردن بصورت درستانجام کارهای منزل اخبار

فوتبال



!بهترین روش بازاریابی؟
!چرا وقتی خدمات خوبی داریم، افراد کمی از آن استفاده کنند؟ ❑

چرا رقبای فقط ادعا فروش بیشتری دارند؟ ❑

هزینه تبلیغات معمولی تا چه اندازه سنگین هست؟ ❑

چگونه سرگرم کننده و جذاب باشیم؟ ❑

با چه رفتاری و با چه لحنی سرگرم کننده و جذاب باشیم؟ ❑



!میخوای توی اینستاگرام باشی، باید به روز باشی



show



 پیامبران بهترین
نمایش رو داشتند



مثال هایی برای نمایش
کفشی که روی آب شناور بود؟ ❑

راه رفتن از روی ذغال های روشن ❑

.وقتی که همزن برقی تیله های داخل خودشو خورد کرد ❑

...وقتی که استیو جابز گفت فلان قدر موزیک در جیب شما ❑

رونمایی از گوشی های مختلف ❑

برادران اسکات ❑





مهندسی معکوس ویوهای بالا اینستاگرام
نمایش به جای توضیح ❑

جلب توجه زیاد ❑

درگیری کردن احساسات ❑

ارزش خدمات رو غیر مستقیم رسوندن ❑

همراه کردن اینفلوئسرها و رسانه های دیگر ❑

خلاف باورهای عموم و خلاف باورهای عموم صحبت کردن ❑



نکات اجرایی برای ایجاد نمایش
به جای هزینه تبلیغات تمرکز روی نمایش ❑

ایده گرفتن از نمایش دیگران ❑

اختصاص زمان برای نمایش ❑

تعلیق برای خبری مهم ❑

سر و صدای مجدد در نمایش ❑





تبلیغات همراه با نمایش







https://www.youtube.com/watch?v=lqT_dPApj9U
Coca-Cola: Happiness starts with a smile
WestJet Christmas Miracle | Connecting Holiday Heroes

تبلیغات همراه با نمایش

https://www.youtube.com/watch?v=lqT_dPApj9U
https://www.youtube.com/watch?v=1veWbLpGa78
https://www.youtube.com/watch?v=GkZPyBcevaI


همکاران بهارمن در حال درآمدزایی از هوش مصنوعی



مدیریت کیفیت و کمیت



آیا در انجام کارهای روزانه خودتون از هوش مصنوعی استفاده میکنید؟



عمیق شدن در دیدگاه کسب وکار



با بازی شطرنج مثال بزنیم
بازی، بازیه قابلیتِهاست ❑
سرباز، بیشترین مهرهِرو داره ❑
مهره سوختهِهایی وجود دارن ❑
...مهرهِای که تا ته خط پیش میره ❑
...حتی اگر کیش و مات هم بشی باید حرکتتو انجام بدی ❑



در کسب وکار شما شاه هستید
مهره های دیگر بهتر از شما هستن



:برای شاه شدن نیاز به سه مولفه
ذهنیت، تخصص، مهارت هست

همچنین همکاران



هر چقدرم حرفهِای باشیم
بازم عوامل دیگهِای مهه



حتی وقتی باختیم هم
!مجبور به حرکت هستیم


	Slide 1
	Slide 2
	Slide 3
	Slide 4
	Slide 5
	Slide 6
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10
	Slide 11
	Slide 12
	Slide 13
	Slide 14
	Slide 15
	Slide 16
	Slide 17
	Slide 18
	Slide 19
	Slide 20
	Slide 21
	Slide 22
	Slide 23
	Slide 24
	Slide 25
	Slide 26
	Slide 27
	Slide 28
	Slide 29
	Slide 30
	Slide 31
	Slide 34
	Slide 35
	Slide 36
	Slide 37
	Slide 38
	Slide 39
	Slide 40
	Slide 41
	Slide 42
	Slide 43
	Slide 44
	Slide 45
	Slide 46

